
CASE STUDY

redPoint ERP Branchenlösung 
für Logistik und 
Projektverwaltung

Mit redPoint ERP einen hohen 
Funktionsumfang Nutzen, ohne 
individuelle Software Anpassungen. 

Gisler Systems AG ist eines der führenden IT-
Remarketing Unternehmen des europäischen 
Raumes und verfügt über 18 Jahre Erfahrung 
in der professionellen Wiedervermarktung von 
gebrauchtem IT-Equipment. 

In ganz Europa kauft und verkauft Gisler 
Systems AG IT-Hardware vom Mainframe über 
Midrange bis zu PCs, Notebooks, Monitore, 
Drucker, Smartphones, Tablets, und Server 
aller namhaften Hersteller. Langjährige 
Kunden attestieren der Gisler Systems AG ein 
professionelles Dienstleistungsportfolio mit 
optimalem Preis-/Leistungsverhältnis, eine 
schnelle und zuverlässige Logistik sowie einen 
starken Kundenfokus. 

Kunde

Gisler Systems AG



Gewählte Lösung 
redPoint Branchenlösung/Microsoft Dynamics 
NAV 2017 für Logistik und Projektmanagement

Anzahl User 
9 gleichzeitige Nutzer

Module 
Finanzbuchhaltung, Lager & Logistik mit Ta-
blet-Scanning, Auftrags- und Projektmanage-
ment, Lohnbuchhaltung, Anbindung Webshop

Bessere Datenerfassung 
Lückenlose elektronische Ein- und Auslagerung

Optimierte Systemlandschaft
Erhöhte Sicherheitsbestimmungen, Anbin-
dung Webshop, Übernahme von Lohn- und 
FiBu Daten 

Effizientere Prozesse
Zeitersparnis und Qualitätsoptimierung im 
Lager- und Logistikprozess

Motiviertere Mitarbeiter
Einfach zu bedienende Lösung mit guten An-
wendungshilfen

Auftrag
Die Hardware-Rollout-Spezialistin Gisler Systems AG wollte ihre alte Individuallösung durch eine 
möglichst standardisierte Unternehmenssoftware ersetzen. 

Vorgehensweise
Der Kunde bestimmte einen internen Projektleiter, welcher mit dem bisherigen ERP und der Sys-
temlandschaft vertraut war. redPoint stellte einen Lager- und Logistik Profi als Projektleiter zur 
Verfügung, welcher zusammen mit den Bereichsverantwortlichen die Prozesse analysierte und 
die standardisierten Lösungsansätze definierte.

Projektschritte
1. Analyse der Bedürfnisse und Erwartungen vor Ort
2. detaillierte Demo der redPoint Branchenlösung vor Ort
3. Referenzbesuch eines redPoint Kunden
4. Auftragsvergabe und Kickoff
5. Workshops für detaillierte Projektplanung und Aufgabenzuteilungen 
6. Systembau: detaillierte Umsetzungskonzepte und Pendenzenlisten 
7. System-Einführung und Schulung
8. Abschluss-Meeting sowie Einführung in Support & Wartung

Ergebnis

„Dank der Dynamics-NAV-Branchenlösung von redPoint sparen wir 
heute Zeit und können die Qualität optimieren. Menschlich hat die 
Chemie von Anfang an gestimmt und der Projektleiter hat uns sehr gut 
geführt. Wir stehen zu 100 Prozent hinter redPoint.„
Adrian Egger, interner Projektleiter, Gisler Systems AG
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